Creer une fiche prospect

Vous devez d’'abord avoir suivi au moins une fois $eprocédures :
« 115.54 - Configurer un acces» ou « 115.59 - Cipfrer un acces illimité (préléevement). »
Et « 115.56 - Configurer les frais d'inscription»

1) Lancez le logicielGestion clientéledisponible dans IMenu V11@| (en bas a droite a coté de I'heure).

2) Saisissez votrBlom d'utilisateur « administrateur ADMIN par défaut) danklentification (si besoin)
3) Saisissez votr€ode d'utilisateur « administrateur $ADMIN par défaut) danklentification
4) puis cliguez sur le boutoActiver.
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5) Cliquez sur le boutoAjouter un prospec@
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GYM SQUASH CLUB Prospect 04/04/2012 332532163
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6) Saisissez les informations personnelles du prosgé&avilité, Nom, Prénom, Adresse, Ville, etc. @

7) Cliquez sur le boutoWalider G
8) Cliquez sur le boutoRrospect — Devi@ , La fenétre suivante apparait :
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9) Cliquez surle boutoAjouter@
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10) Cliquez sur le boutoAjoutere
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11) Cliquez sur le bouton aveclbupe@
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Vous pouvez faire une recherche si vous avez beautarticle et d'acces.
Il faut cliquez sur le bouton avecltzupe m a chaque changement

3 Référence Secteur Groups =
q L[ I F s ,\-)
Multi-sélection avec la touche CTRL
Secteur — loowe Artide |Référence Pixte | &
ANNUEL ACCES ACCUELL 439.00
|ANNUEL + CARTE ACCES ACCUETL 454.00
ANNUEL + FRAIS ACCES ACCUELL 459.00
ANNLEL +FRAIS + CARTE
ANNUEL PA INFIND ACCES ACCUELL 33.90
|ANNUEL PA INFINI + FRAIS ACCES ACCUEL £4.90
|ANNLUEL PA INFINI + FRAIS + CARTE ACCES ACCUELL 7490
CARNET 10 UVA ACCES ACCUEIL 65.00
'CARNET SQUASH X12 + 120 PTS ACCES ACCUETL 82.00
|CARNET SQUASH X12 +FRAIS ACCES ACCUELL 102.00
CARNET SQUASH X12 + FRAIS + CARTE ACCES ACCUELL 117.00
CARNET UVA EXT ACCES ACCUEIL 85.00
|EMPLOYE GYM SQUASH CLUB |ACCES ACCUELL 0.00
EMPLOYE MENAGE ACCES ACCUEIL 0.00
ETUDIANT 1MOIS ACCES ACCUELL 45.00
ETUDIANT 2 MOIS ACCES ACCUELL 119.70
|SEMESTRE |ACCES ACCLELL 291.00
SEMESTRE + FRAIS + CARTE ACCES ACCUETL 326.00
SQUASH PARRAINAGE ACCES ACCUELL 0.00
VA PARRAINAGE ACCES ACCUELL 0.00
\VIP MOIS |ACCES ACCUELL 70.00
e
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12) Double-cliquez sur la ligne du produit choisi oigaez surOk
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13) Vérifiez les éléments dans détall

Artide
ANNUEL + FRAIS + CARTE
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Ordre Quantité Tarif

24 4] [comerant |l | 0.00 @]

Détail

Montant 474.00 EUR Assurance Total 474.00 EUR
0K Annuler

14) Choisissez |&arif ”
15) Cliquez suiOk.
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Vous pouvez ajouter d’autres Accés ou les fraisstiiption ou la carte d’accés en cliquant de nauvaurAjouter 9

Ensuite il faut refaire la procédure depuis le Nror.
Quand vous avez ce que vous souhaitiez :

16) Cliquez surOk.o
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04/04/2012 332532163
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17) Si vous souhaitez imprimer le devis cliquez Imprimer.@

Si vous souhaitez valider le devis voir la procéder« 115.58 - Vendre un acces»
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